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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE INSTRUCTORES DEL PROGRAMA
SENA EMPRENDE RURAL — SER- REGIONAL CORDOBA

FECHA:

11 de Septiembre de 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR:

YHOJAN AGAMEZ RAMOS

CODIGO DE FICHA:

2183585

PROGRAMA DE FORMACION:

EMPRENDEDOR EN PRODUCCION DE
HUEVOS

UBICACION:

TIERRALTA VEREDA SANTA RITA

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER:

CARLOS COGOLLO

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ
LIDER:

3207050340

MEDIO DE CONTACTO USADO:

WHATSAPP, CORREO ELECTRONICO Y
LLAMADA TELEFONICA

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

Fase del Proyecto : PLANEACION

planeacion
Resultados de Aprendizaje:

recolectada, necesidades del
herramientas de planeacion.

presupuesto definido.

requerimientos técnicos.

Actividad del Proyecto: Implementacién de la Unidad productiva

Competencias: Programar proyectos segun especificaciones técnicas y métodos de

e Identificar el problema a solucionar de acuerdo con informacion técnica
sector

productivo y entorno y utilizando

¢ Reconocer las debilidades para la ejecucion del proyecto y opciones de mejora
para la sostenibilidad de acuerdo con los objetivos planteados.
e Distribuir los recursos para la elaboracion del proyecto segun cronograma y

e Determinar las actividades a desarrollar en la formulacién del proyecto segun idea
seleccionada y herramientas de planeaciéon

e Verificar la viabilidad del proyecto teniendo en cuenta los objetivos propuestos y
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Actividades de Aprendizaje a desarrollar: En esta actividad se desarrolla la temética de
del médulo N°1 Mercado y Mercadeo

Indicar que informacion le fue enviada a los aprendices y como fue la retroalimentacion.
La informacion fue enviada fue en un documento PDF con un contenido en los siguientes
temas:

e Mercado

e Mercadeo

e Mezcla de mercados

e Caracteristicas del mercadeo las 4p(producto, precio, plazay
publicidad)

e EL Producto

e Clasificacién de los productos

e Productos segun la tangibilidad

e Productos segun la duracion

e Productos segun el tipo de mercado.

e Productos empresariales o de negocios

e Ciclo de vida del producto.

e Introduccion

e Crecimiento

e Lamadurez

e Declive

El material pedagogico enviado esta PDF con imagenes y contenido animado, con el
fin de que haya una interactividad del material de estudio y asi ellos puedan entender
desde la lectura cada uno de los contenidos, fue compartida por medio de whatsapp,
correos electrénicos suministrado por los aprendices, también a través de llamada
telefénica conferencia con los aprendices Carlos cogollo, Gladys y Soraida. Para hacerle
la respectiva transferencia de los lineamientos del programa SER dentro de la
retroalimentaciéon hubo una participacion activa de los aprendices hacia el tema,
expectativas del médulo compartido. también se comparte la guia de aprendizaje, plan
de sesidn y se les transfiere todo lo relacionado de cdmo vamos a hacer los encuentros
se les deja como actividad para que hagan un resumen de de lo que entendieron del
documento y la proxima formacion dentro de 8 dias haran sus aportes el whatsapp
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EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices)
Por medio de whatsapp:

B (22566 n°denoleido: X (@ (17) WhatsApp x [ (89) Facebook % | & SEMANADE 14DESEP X | QF Presion arterial baja (h; X | G porquelesudanlasmz x | +

< c & webwhatsapp.com

s B . SANTA RITA SENA SER £

Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritaria 3

Buenos dfas para todos mis aprendices, feliz dfa
niciamos el médulo N1 MERCADO y MERCA!

oy 11 de septiembre de 20:

€ st Gracias para todos darle la Bienvenida de parte del SENA y del PROGRAMA
SENA EMPRENDE RURAL “SER'
CHATS bueno quierc que me digan sus nombres unc a un por fa, para familiarizarnos
SANTA RITA SENA SER & . Buenos dias aprendices, felz dia para todos me presento, mi nombre es yhojan
. i Agamez Ramos soy su instructor de comercializacion que los va a estar
Feliz del Amor y amistad

acompafiando en el proyecto.

G Saida Santa Clara 3

Buen dia aprendiz gladys bienvenida
MENSAJES

Buenos dizs
Asohofrucol Lina 23

Aprend

ida Sta Rita
Buenas dias mi nombre

. Soraidz Marcels Sanchez Lopez

CARLOS HOLGUIN 1996
- 0: Santa marts

También los que tengan correo electrénico porfa com partirios por aqul para
también enviarle los médulos

Ficha 2146592 huevos Ure

Buen dia aprendiz soraida bienvenida

Instructor Sena Luis Barreto 202

Santa R
H £ Escribe aqur para buscar
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< C @ webwhatsapp.com

. SANTA RITA SENA SER

) uchisimas gracias
Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio >

La metodologia es la siguiente

10 médulos de comercializacion, organizacion, financieros,
administracién y administracion

2oy 3 liamar en conferencia cada vez que haya formacion también para
oalime: os en los temas de los médulos

3.Nuestros encuentros van a realizarse todos os vieres cada 8 dizs
4.Estare compartiendo guias, planes de sesion

5.Y a sus correos el médulo en PDF y en imagenes por aqui
. SANTA RITA SENA SER e

este modulo contiene los siguientes temas
del Amor y amistad o

G Saida Santa Clara 2052

MENSAJ|

Induccién metodologia y fineamientos SENA.

Sofia Plus y lineamientos de fos entregables para la U.
Induccién de conceptos bésicos de mercadeo y ventas
Mercadeo y mercado ias 4p (precio, producto, piaza y publicidad]

e s

Ciasificacion de los productos
Productos segin (a tangibilidad
Productos segdn la duracién
Productos segin el tipo de mercado.
Productos empresariales o de negocios
Ciclo de vida del producto.
ntroduccion

Asohofrucol Lina
Santa

CARLOS HOLGUIN 1996

Crecimiento

740: Santa marta

o a5 0

Sanropaa®

Evaluacié Te de la sesi
Ficha 2146592 huevos Ure 2/9/202 valuacion y cierre de I3 sesién

estos temas son de mucha importancia cada modulo es una secuencia que nos
evara hasta conruccion de la unidad productiva y la escogencia de los
3 miembros que la conformaran
Instructor Sena Luis Barreto 202
der C. Ci Santa Ritz

ﬂ L Escribe aqui para buscar ’ 3 A | 7z ) EsP

10:44 p. m.
20/09/2020

8
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B (22566n°denoleido: X @ (17) WhatsApp x [ (99) Facebook X | & SEMANADE14DESEF X | @ Presion arterial baja (h X | G porquelesudanlasm: X | + - X

& C @ webwhatsapp.com Q o

Q o m o . SANTA RITA SENA SER

Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio >

& santa

CHATS
SANTA RITA SENA SER &
Feliz dei Amor y amistad
G Saida Santa Clara 207572020

MENSAJES

En este médulo aprendices van a encontrér lo bésico en el tema comercia

Es muy interactivo ya que viene ilustrado y su contenido es muy objetivo.
Asohofrucol Lina 23 Quiere que lo lean y estudien yo os voy 3 estar guiando en cada uno de elios

voy a compartir el modulo en PDF

CARLOS HOLGUIN 1996 20%
+57 311 4080740: Santa marta
w
Ficha 2146592 huevos Ure Madio
Aprendice 2 v
Instructor Sena Luis Barreto 202 Médulo 1 Mercado v Mercadeo.... (1
o Santa Rit2 & D
k 10:44 p. m.
H L Escribe aqui para buscar d - ~ @ 7 Q) EP res ;';7 :‘o E|

Por medio de Correo Electrénico:
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B (22566 n°denoleide: X (@ (17) WhatsApp x | [ (99) Facebook % | & SEMANADE 14DESEP X | QF Presion arterial baja (h; X | G porquelesudanlasmz x | +

< [¢] @ mailyahoo.com/d/folders/2/messages/468652.intl=e18ulang=es-US&.partner=nonaf.src=fp a W o H

yahoo/mail

€ nuis  Arcnvar B3V W iminar @ spam e

FORMACION DEL 11 DE SEPTIEMBRE DE 2020 FICHA 2183585 MODULO N1 MERCADO Y MERCADEQ PRODUCCION DE HUEVO MUNICIPIO DE TIERRALTA
'VEREDA SANTA RITA

Bandeja de entr_ 999+
No leidos

Desacado ﬁ Yhejan Alfonso Agamez Ramos <
b

Para: hedimo261

Borradores

Enviados Suenas sprandices hoy 11 de septiembre del 2020 compsrio el documento da |a formssién MODULO N°1 MERCADD ¥ MERCADEC
25te Sosmento contiene:
Archivo

Spam 1. Mercadeo y mercado las 4p (precio, producto, plaza y publicidad) 2. Estrategias de marketing 3. EL Producto 4. Clasificacidén de los productos 5. Productos segun |z tangibilidad 6. Productes segun la
o gur‘acidnz Productos segun el tipo de mercado. 8. Productos empresariales o de negacios 9. Cido de vida del producto. 10. Introduccion 11. Crecimiento 12. La madurez 13. Dedlive 14. Evaluacion y derre
'apelera e |2 sesidn.

A Menos

Adjunto el documento
Vistas

P Fotos Atentamente
B Documentos.
— YHOUAN AGAMEZ RAMOS

S Suseripciones nstructer Comercializacion programa SER

Cel 201755845
Ofertas
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Médulo 1 M_.._pdf

£ Escribe aqur para buscar

Llamada telefénica conferencia:

Bd (22566n°denoleido: X @ (17) WhatsApp x [ (99) Facebook X | & SEMANADE14DESEF X | @ Presion arterial baja (h X | G porquelesudanlasm: X | + =) X

< C @ webwhatsapp.com Q o H
SANTA RITA SENA SER £}

2 N 0 * » & X

Qm

Conferencia >
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ANTA RITA SENA SER £
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Aprendiz Soraida, Aprendiz Lider,
Aprendiz Gladis

Liamando.

At 7z Q) EsP




